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Fördertechnik-Komponenten bei www.movet.eu jetzt noch komfortabler und kostensparender 
beschaffen 
 
Anbindung an Warenwirtschaftssystem bietet mehr Tra nsparenz sowie 
Kostenvorteile 
 

 
 
Großerlach, 9. September 2008 - Onlinebeschaffungsp rozesse werden erst dann 

komfortabel und effizient, wenn der Kunde problemlo s und schnell zuverlässige Daten 

über Verfügbarkeit ab Lager, Mengenrabattstaffeln s owie Lieferzeit bei Bestellung 

bekommt. Aus diesem Grund hat die Hadi GmbH ihren O nlineshop www.movet.eu  für 

Produkte wie Stellfüße, Ketten oder Flanschlager so wie weitere Komponenten der 

Fördertechnik an das unternehmensinterne Warenwirts chaftssystem (WWS) 

angekoppelt. So kann der Einkäufer vor Bestellung d ieser Komponenten, die auf 

Kundenseite häufig als C-Teile gehandelt werden, di rekt online prüfen, welche Mengen 

er in welcher Zeit und insbesondere auch zu welchen  Konditionen geliefert bekommen 

kann.  Da auch Staffelpreislisten angebunden wurden , können auch größere 

Bestellmengen mit entsprechenden Mengenrabatten onl ine abgewickelt werden.  



 

 

Analysten der Aberdeen Group gehen davon aus, dass durch die Automatisierung der 

Beschaffungsprozesse für C-Teile bis zu 70% der Verwaltungs- und 

Beschaffungsprozesskosten gespart werden können. Auch wenn sich diese Daten auf E-

Procurement beziehen, ist ein ausgereifter Onlineshop mit umfassenden Produktdaten und 

einem komfortablen Bestellmanagement ein deutlicher Weg in diese Richtung: Zusätzliche 

Effizienz und mehr Bedienkomfort bietet das Onlineshopping bei www.movet.eu langfristig 

nämlich auch durch die neu integrierte Historienverwaltung für registrierte Kunden: So kann 

schnell auf die Auftragsübersicht und Bestellhistorie zurückgegriffen werden, um 

Standardwarenkörbe mit wenigen Klicks erneut zusammenstellen zu können. Als 

Zahlungsmethoden bietet www.movet.eu derzeit Vorkasse oder Paypal an. Bei verifizierten 

Bestandskunden ist die Zahlung auch per Rechnung möglich. Darüber hinaus können 

individuelle Bestellkonditionen auf Absprache jederzeit auch individuell vereinbart und 

hinterlegt werden.  

 

Das B2B-Modell www.movet.eu setzt auf den Bedarf der Kunden auf, dass aktuellste 

Produktinformationen zu 100 Prozent online verfügbar sein sollten. Neben Datenblättern und 

Zeichnungsdaten für die direkte Einbindung in die Konstruktionsdaten hilft auch die 

Bewertungsfunktion der Produkte: So können Kunden – Amazon-like – auch von den 

unabhängigen Erfahrungen anderer profitieren. Sind Konstrukteure & Entwickler mit den 

Bauteilen vertraut, kann die Bestellung von C-Teilen wie z.B. Stellfüßen, Ketten, Lager und 

alle weiteren Komponenten für die Fördertechnik schnell, effizient und zu jeder Tageszeit 

online abgewickelt werden. Die Anbindung des Warenwirtschaftssystems mit Staffelpreisen 

und Lagerbestandsabfrage an den Onlineshop www.movet.eu ist der letzte notwendige 

Schritt, das gesamte Bestellwesen für C-Teile mit höchster Transparenz für den Kunden 

„online“ umstellen zu können. Mit speziellen Konditionen, die nur für Onlinekäufer gelten, wird 

der Kosteneinspareffekt des Onlineshops auch an die Kunden weitergegeben. Dennoch spart 

man bei www.movet.eu nicht beim Kundensupport: Für eine persönliche Beratung bietet das 

Call-Back-System Kunden die Option, Tag und Uhrzeit des Rückrufs festzulegen. Dies 

erleichtert bei vollen Terminkalendern ein effizientes Zeitmanagement. Auch eine Service-

Hotline steht selbstverständlich für direkte Telefonate bereit. 

 
Über HADI 
Die 1995 gegründete mittelständische HADI GmbH Großerlach, ist eine Industrievertretung für SCANBELT-
Kunststoff-Modulbänder, Ketten und Freiläufe von TSUBAKI, Martin-Maschinenstellfüße und BETTSISTEMI 
Fördertechnik-Komponenten mit deutschlandweitem Vertrieb. Schwerpunkt des Unternehmens ist damit die 
Stetigförderertechnik. Bei Produkten und Beratungsleistungen setzt das Unternehmen auf höchste Qualität und 
Kundennähe. Durch technisches Know-how und langjährige Zusammenarbeit mit Kunden in allen Industriebranchen 
bieten die Vertriebsmitarbeiter von HADI die Möglichkeit, für jeden Anwendungsfall die geeignete Lösung zu finden. 
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